ATELKOM

BusINESS SCOLUTIONS Provioer

Specjalista ds. sprzedazy

Szukamy os6b zdeterminowanych na sukces, lubigcych prace z ludzmi i potrafigcych docenié¢ atuty
pracy pozbawionej wad korporacji oraz wigzgcych swojg przysztos¢ zawodowg z szeroko pojeta

sprzedazg. Szukamy ludzi ktérzy potrafig lub chcg nauczy¢ sie sprzedawad!

Odpowiedzialny za:

Sprzedaz nowoczesnych rozwigzan z branz IT, telekomunikacji oraz zabezpieczen,
Pozyskiwanie nowych i obstuga obecnych klientow firmy,

Identyfikacja potrzeb i oczekiwan klientéw na rynku B2B i dobér odpowiednich rozwigzan,
Prowadzenie prezentacji i spotkan handlowych,

Realizacja planéw sprzedazy

Oczekujemy:

Doswiadczenia w sprzedazy — a jesli go nie masz, ale jeste$ komunikatywny, nie boisz si¢ i
lubisz rozmawia¢ i poznawac¢ nowych ludzi, chciatby$ wykorzystaé te cechy w sprzedazy —
zapraszamy,

Wyksztatcenie minimum $rednie,

Mile widziana znajomos¢ jezyka angielskiego,

Prawo jazdy kat. B,

Zapewnimy:

Konkurencyjne wynagrodzenie ( podstawa + prowizja ),
Niezbedne narzedzia pracy oraz wsparcie zespotu,

Szeroki zakres szkolen,

Dostep do najnowszych technologii $wiatowych producentéw,

Zawsze docenimy Twoje zaangazowanie!

Informujemy, ze skontaktujemy sie jedynie z wybranymi Kandydatami.

Prosimy o dopisanie nastepujacej klauzuli: "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych
osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu
rekrutacji zgodnie z ustawg z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie danych osobowych (Dz.U. z
2014 roku, poz. 1182 z p6zn. zm.)."



